




España es una potencia mundial en organización de eventos y
Andalucía destino de buena parte de los eventos nacionales e
internacionales que se celebran en nuestro país lo que genera una gran
necesidad de profesionales especializados en este sector.

  El sector MICE (Eventos, Meetings, Incentives, Congress and
Exhibitons) es sin duda uno de los sectores de mayor crecimiento a
nivel mundial en los últimos años y uno de los más dinámicos,
demostrando una capacidad de transformación y adaptación a todo
tipo de situaciones, como atestiguan los eventos virtuales y los
sostenibles que han repuntado en los últimos meses. 

Una industria que no para de cambiar y necesitar profesionales
especializados en el diseño creativo de eventos, la producción eficiente
y la organización precisa de eventos de diferente envergadura y
alcance. Profesionales y emprendedores que gestionen el talento y los
equipos para atender la demanda proveniente de todos los sectores (el
científico, el tecnológico, el corporativo, el público, el deportivo, el
musical, el cultural, los eventos y celebraciones familiares y un largo
etcétera).

La amplia variedad de eventos, festivales y espectáculos y la imparable
demanda de todo tipo de eventos requiere con urgencia profesionales
altamente cualificados y especializados, capaces de dar respuesta a las
necesidades actuales y futuras de un sector que crece cuantitativa y
cualitativamente año tras año.

Buscamos formar a profesionales y emprendedores que se adelanten a
las tendencias de un sector apasionante y a sus nuevos retos.

El nuevo MOCE (Máster en Organización de Congresos y Eventos) de la
Escuela de Negocios de la Cámara de Comercio de Sevilla, nace con la
finalidad de dotar al sector de profesionales cualificados, con las
capacitaciones y actitudes necesarias para afrontar cualquier reto de
una industria en permanente evolución en el que las ofertas laborales y
las oportunidades de negocio no paran de crecer.

DATOS BÁSICOS
Duración total: 500 h

presenciales: 340 h
no presenciales: 160 h
Inicio: Nov 2025
Fin: Jun 2026
Precio: 6.900 €
Modalidad:
Presencial/Videopresencial
Días: L - M - X
Financiación / Becas:
en.camaradesevilla.com/becas

La Escuela de Negocios del Campus Cámara se reserva

el derecho de anular la celebración del curso de no
llegar a un mínimo de alumnos/as, así como la
modificación de la programación académica. Asimismo,
se incluye la posibilidad de que el centro se vea
obligado o en la necesidad de ofrecer las clases en
modalidad presencial por videoconferencia en
cumplimiento de normativa o indicaciones de las
autoridades municipales, autonómicas, nacionales o
comunitarias durante el periodo que se estipule.

https://en.camaradesevilla.com/becas/


Formar y entrenar a los profesionales que demandan
todos los sectores en la organización profesional de
eventos, garantizando su rápida promoción profesional
y dándole todo lo necesario para el éxito de su proyecto
laboral o de emprendimiento. 

Personas inquietas que buscan desarrollar
profesionalmente su creatividad y dotes
organizativas.
Diplomados y Graduados en Turismo o Ciclo de
Grado Superior.
Licenciados y Diplomados Universitarios en
Administración y Dirección de Empresas,
Investigación y Técnicas de Mercado (Marketing),
Publicidad, Comunicación y Relaciones Públicas,
Diseño.
Apasionados por la organización de eventos
deportivos, musicales, familiares, culturales…
Profesionales del Sector MICE que deseen mejorar
sus habilidades para poder mejorar en su carrera
profesional.

1. Potenciar las habilidades y actitudes organizativas y creativas de los alumnos/as.

2. Trasladar al aula el ambiente de las empresas de eventos, trabajando en equipo e individualmente practicando lo
aprendido sobre proyectos reales.

3. Desarrollar una metodología “diferente”, learning by doing, de la mano de los mejores profesionales y directivos del
sector.

4. Preparar a los nuevos profesionales ante las nuevas necesidades y tendencias.

5. Actualizar los conocimientos de los profesionales en activo.

6. Dotar al alumno/a de la experiencia real necesaria para garantizar sus oportunidades laborales y emprendedoras.



CONOCIMIENTOS GENERALES Y ACTITUDES MOCE
Mercado, fuentes (medios, eventos profesionales MICE…) tendencias, influencers y Bussines Models y MICE
destinations.
Creatividad y métodos Talentus © (Events Design Thinking, AGILE)
Emprendimiento e I+D
Marca y promoción profesional. Orientación Mercado laboral de presente y futuro. «Student Journey»)
Presentaciones, speechs, prototipos, candidaturas, licitaciones y concursos.
Managment y Leadership
Tech (nuevas tecnologías, herramientas, software, Business Inteligence, BigData)
Protocolo, RRPP, relaciones con medios, ruedas de prensa, comunicados…

HABILIDADES
Gestión RRHH y coaching
Legislación, contratos, seguros
Gestión administrativa, económico financiera.
Gestión de los presupuestos y escandallos.
Patrocinios y sponsoring
Gestión de proveedores «partners managment».
Gestión comercial y proyectos (del briefing al ROI y la memoria, pasando por el proyecto)
Gestión de la producción.
Medición de resultados, Evaluación del evento, ROI, IRP, KPIs, Big Data, Herramientas de medición, informes.
Marketing, Comunicación y gestión medios para las empresas de eventos.

ESPECIALIZACIONES- EXPERIENCES
Basados en expertise y necesidades del mercado actuales y de futuro.

EVENTOS CORPORATE
Congresos
Convenciones y reuniones
Incentivos, team building y eventos formativos y del desarrollo del talento (Talentus events).

EVENTOS SOSTENIBLES Y SOLIDARIOS (RSC)
Procedimientos y empresas responsables
Eventos solidarios y sostenibles
Certificaciones.

DISEÑO Y PRODUCCIÓN EVENTOS ON LINE
Congresos on line
Ferias Virtuales
Festivales ON

EVENTOS PRIVADOS
Wedding planner, BBC y eventos sociales

EVENTOS PUBLICOS
Espectáculos, festivales, conciertos.
Eventos deportivos.
Eventos culturales.
Eventos promocionales y street marketing.

EVENTOS MIXTOS
Ferias, exposiciones y exhibiciones.
Eventos solidarios (RSC)



PARTNERS MANAGMENT
Venues
Catering para eventos.
Hoteles y otros alojamientos especializados y adaptables al sector MICE
Restaurantes y otros formatos de F&B para eventos.
Medios audiovisuales y tech en el sector MICE
Performances y espectáculos
Diseño y producción de Actividades (team building, ocio…)
Gestión de Staff y azafatas
Logística de Transportes y traslados
Comunicación 360º, foto y video aplicadas a los objetivos de un evento.



¿Qué es?
Es un programa de alto rendimiento basado en el desarrollo de un conjunto de competencias, habilidades y contenidos
transversales únicos, englobados en 5 áreas específicas y que son el núcleo de la propuesta de valor diferencial de la Escuela de
Negocios.
1.- Competencias de empleabilidad.
2.- Competencias profesionales | personales.
3.- Innovación.
4.- Competencias entornos digitales.
5.- Masterclass | Crecimiento personal.

¿Para qué?
Para hacer de ti un/a profesional con competencias a la altura de las exigencias que el mercado demanda.
Para que tu formación se vea completa a la hora de afrontar nuevos retos profesionales. No sólo es necesario el conocimiento,
sino también el desarrollo de competencias y habilidades.

¿Cómo?
Poniendo el foco en ti como centro del programa para que la experiencia formativa sea productiva e inolvidable. A través de
píldoras formativas, casos de éxito, user experience, outdoor trainings o smart events.

Valor añadido
Es la propuesta de valor que te diferenciará y que ponemos a tu disposición por pertenecer a la Cámara de Sevilla. Todo nuestro
know how, compromiso con la empresa y herramientas para la empleabilidad y el emprendimiento que nos han hecho ser
líderes, ahora agrupadas en un programa solo para ti.
 
*Descárgate el programa completo con los contenidos en la sección Emprésate de la web.
*O también solicita el Programa Emprésate a tu tutora correspondiente.



“El sector eventos no para de crecer y necesita,
más que nunca, profesionales y

emprendedores más preparados que nunca".

DAVID SERRANO
Director Académico del Máster

Empresario, Consultor y Formador |
Creatividad, Emprendimiento, Design

Thinking. Socio fundador y CEO en Talentus
Event, Es.cultura, MKG 2.0, Andalucía

Multimedia y Discoveron.

JUAN GARCÍA GONZÁLEZ
Director de las Centrales

Comerciales de Viajes el Corte Inglés
de Andalucía, Extremadura y

Canarias

ALEJO SERRANO
Director de Marketing y

Comunicación en Es.Cultura Creative
Group. Consultor y coordinador de
marketing con más de 15 años de

experiencia.

JUAN PEDRO OTT
Barceló Hotel Group Director
Comercial Regional Andalucía

Responsable de la gestión comercial
de 20 hoteles de cuatro y cinco
estrellas en Andalucía y zona de

levante.

YOLANDA LÓPEZ
Directora de Expansión de Alfonso

Catering

ENRIQUE FERNÁNDEZ
Fundador y director de Eferson

Projects. Más de 18 años de
experiencia en sector de la

producción de eventos. Experiencia
grandes eventos con giras

nacionales, festivales música.

ANA CARRASCO
Directora Comercial y de Marketing

en el Hotel Barceló Sevilla

CARMEN MANCERA
Directora en Atlanta Events &

Corporate Travel Consultants, con
más de 28 años de experiencia en

congresos, eventos, viajes
corporativos y personales.

OLIVA DIAZ SOLER
Especializada en la comercialización
de productos, gestión y organización
de eventos con más de 25 años de

experiencia en Viajes el Corte Inglés.

ROCÍO MOLINA
Project Manager en Es.Cultura

Eventos. Más de 10 años de
experiencia en los sectores de

animación y dinamización, gestión
cultural, y creación de proyectos

internacionales.

ESTELA COLL
Coordinadora de Eventos en la

División de Eventos Deportivos de
Viajes del Corte Inglés

PACO CORBACHO
Dirección Nacional del equipo de

producción de Es.Cultura Eventos.
Virtual Manager Producer.

HUGO FAGÉS
Discoveron

MARTA VÁZQUEZ
Jefa delegación Viajes El Corte Inglés
MICE provincia de Cádiz . 18 años de

experiencia en organización de
eventos, congresos, incentivos y
campañas de grupos y adultos.

CLAUDIO HUMANES POCH
Dirección Área Sector Público Viajes
El Corte Inglés Eventos 20 años de

experiencia en la creación y
desarrollo de IDEAS.

JOSE CONTRERAS MARTÍNEZ
Coordinador Comercial Andalucía y

Extremadura de Viajes el corte
Inglés.



Objetivo: Adoptar una metodología de trabajo adecuada a la realidad profesional de la industria de la Organización de
Congresos y Eventos. Además desarrollarás competencias técnicas y transversales gracias a la inmersión en entidades
de reconocido prestigio. 

Características: Prácticas no laborales

Duración: 4 meses con posibilidad de ampliar 2 meses más.

A los/las alumnos/as que demuestren una adecuada participación y aprovechamiento de la formación además de asistir
al menos al 80% del período lectivo y superar el proyecto fin de máster, la Escuela de Negocios de la Cámara de Comercio
de Sevilla les otorgará el correspondiente DIPLOMA acreditativo de su participación en el curso. Es obligatoria la
presentación y defensa del proyecto de creación de empresa o proyecto fin de máster.

La Escuela de Negocios se reserva el derecho de anular la celebración del curso de no llegar al mínimo del alumnado, así
como el derecho de la modificación de la programación como parte de su proceso de mejora y actualización contínua.



Aspira a más consiguiendo una segunda titulación Máster gracias al acuerdo entre la Escuela
de Negocios de la Cámara de Sevilla y el Groupe Ecole Superieure de Commerce de Troyes. Los
mejores expedientes máster con formación universitaria podrán optar a una segunda titulación
internacional sin coste adicional.*

Event & Sports Management
Retail Bank Management
Marketing & International Sales Development

Digital Marketing & Social Media
Audit & Management Control

*no podrán optar a esta beca los alumnos de los másteres técnicos con formación en ciclos formativos
de grado superior. Plazas Limitadas.

La Escuela de Negocios destina más de 120.000€ en becas para facilitarte el
camino hacia tu objetivo profesional.

BECAS AUTÓNOMOS: Una nueva oportunidad.
Becas del 50% del importe de la matrícula del autónomo si éste realiza el curso acompañado de un
trabajador de su empresa, que esté dado de alta de Régimen General (quedan excluidos de esta
convocatoria el Máster en Administración de Empresas (MBA) , MBA en Dirección de Negocios de
Hostelería , el Máster en Dirección y Gestión de RRHH y el Programa Executive en Transformación Digital).

BECA AFFINITY: La conexión tiene recompensa.
Beca del 10% al 100% de descuento del importe total del máster por cada alumno que en su nombre realice
el mismo u otro máster de la entidad (quedan excluidos el Máster en Dirección y Gestión de Recursos
Humanos y el Programa Executive en Transformación Digital.)

BECA CAMPUS CÁMARA: Continúa creciendo con nosotros.
25% de descuento automático sobre el importe total de los cursos presenciales (Máster, Expertías,
Programas Superiores o módulos que se integren en alguno de los anteriores) para aquellos alumnos que
han cursado con nosotros un grado universitario en EUSA o un Ciclo Superior en Nuevas Profesiones.

BECAS EXTRANJEROS: Una nueva oportunidad.
Becas de hasta el 50% del importe de los programas máster de posgrado y programas de especialización
presenciales para alumnos/as titulados/as universitarios extranjeros/as.( queda excluido el Programa
Executive en Transformación Digital.

EMPLEO JUNIOR: Una nueva oportunidad.
Posibilidad de cursar un Máster a coste 0 y a su vez, a la empresa, le da la oportunidad de contar con un
profesional becado durante 9-12 meses.

BECA TITULADOS/AS Y DESEMPLEADOS/AS: Una nueva oportunidad.
Becas entre el 10% y el 50% del importe de los programas máster, expertos y emid para alumnos/as
titulados/as desempleados/as (queda excluido el Programa Executive en Transformación Digital).



Cristina Baena Leiva
Marketing Strategy & Business Development
en Bco Congresos
"El MOCE ha dado un giro a mi proyección
profesional y me ha permitido entrar en el
sector que me apasiona. La calidad docente y
las grandes oportunidades laborales que ofrece
me han hecho crecer como profesional y estar
capacitada para desarrollar mi carrera en este
ámbito."

“Un salto de nivel cualitativo a través del Design Thinking
y una alta inserción laboral son la mejor carta de

presentación de este Máster.”

“Tu futuro depende de lo que hagas hoy. No
esperes a mañana.”

BLANCA ÁLVAREZ
Tutora del Máster

673918095

blanca.alvarez@camaradesevilla.com


